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Er du saelger?
-

Start the presentation to see live content. For screen share software, share the entire screen. Get help at pollev.com/app
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Kob vs. salg













Den gode samtale

Beslutnings- og afslutningsfasen Mgl At hjeelpe kunden
fil at traeffe en
beslutning

Argumentationsfasen

(6ive informationar) Mal: At bevise lasning og fG accept

Forberedelsesfasen

Kontaktfasen

Kortlegningsfasen Mdl: At kortlaegge kundens behov og

bedsmmelsespunkter

MGl At opnd fillid og G accept pd mdl og agenda

Mal: At forberede og opstille mdl for madet/salget



Forberedelsesfasen

Mal: At forberede og opstille mdl for medet/salget

Indhold:
Kortlaeg mdlet (hovedmdl, delmdl, retraetemdl)
Agenda



Forberedelsesfasen

Mal: At forberede og opstille mdl for medet/salget

Indhold:

= Kortleeg mélet (hovedmal, delmdl, retrastemdl)
= Agenda

= Forberedelse

= Hvem skal jeg mades med og hvad interesserer de sig for (beslutningstagere, succeskriterier, KP1er, beslutningsproces)?
= Hvilken baggrundsviden skal jeg have/sage om virksomheden (branche, organisation, kultur, position, skonomi, historik)?
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