Velkommen til startmade

- en basis-introduktion til opstart af egen virksomhed
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STARTVIEKST‘@Aarhus

- lokal erhvervsservice

o
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Gratis sparring til ivaerksaettere og udvikling af etablerede
virksomheder i Aarhus Kommune

‘ IVARKSATTER 0-3,4r VIRKSOMHED 3+ ar

Vi hjaelper med dine
udfordringer!

* Drommer du om at starte egen virksomhed?

* Mangler du sparring pa din virksomhed?

*  Soger du finansiering til vaekst og udvikling?

+ Skal din virksomhed styrke innovation og ny teknologi?

* Har du brug for hjzelp til at booste salg og
markedsforing?

* Har din virksomhed international potentiale?

*  Onsker du at udvikle dine lederevner og kompetencer i
din virksomhed?

* Kan du skaffe den rette arbejdskraft?

STARTVAKST Aarhus er sat i verden for at hjzlpe dig!
Hvis du har brug for sparring og gode rad pa nogle af

TILMELD NYHEDSBREV


http://www.startaarhus.dk/
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- lokal erhve

Fa informationer

Ga ikke glip af nyheder og arrangementer
Folg os pa vores nye Facebook side! ?

0 STARTVAKST Aarhus

eller abonner pd vores nyhedsbrev
pd www-startaarhus-dk

o]
STAB’T_\!EKSTPAarhus



http://www.startvaekst-aarhus.dk/

En del af STABR\IIEKST‘@Aarhus
erhvervsfremmesystemet
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- lokal erhvervsservice

Lokation

ﬁ Abogade 15, 4- sal pd Katrinebjerg

‘ 500+ |verksettere, startups og SMV’er
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Grundleggende information inden
opstart om forretningsplaner, moms,
bestyrelse, bogfsring, CVR,
virksomhedsformer, skat mm-
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Specialistrddgivning STARTWEKST Aarhus

Aben café-konsultation hver
anden torsdag

kl 177-19 i Abogade 15

Advokater

Revisorer

e-commerce

Patentrddgiver

Jobcenter

Forsikringsselskab

A-Kkasse

Kommunikation o9 markedsfgring
Forretningsudvikling

VVVVYVYYVYYVYYVY
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- lokal erhve

Temamgder

Tidsaktuelle, relevante emner inden for
iveerkseetteri og forretningsudvikling £x

> Fa styr pa gkonomien 26- marts
» Din social media-strategi & maj

) Tilmeld jer nyhedsbrevet
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- lokal erhvervsservice

Personlig sparring
Personligt mgde med en konsulent

- Sparring vha Veksthjulet mhp 360°
screening oq afklaring af dine aktuelle
udfordringer som kundesegmenter,
distributionskanaler, prispolitik, ejerandele
09 meget mere

- Adgang til netverk og kontakter, enten
brancherelaterede, finansieringsmeessige eller
strategiske partnere

- Veerktgjer til dit videre arbejde
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STARTVIEKST‘@Aarhus

- lokal erhve

Start af virksomhed: 7 trin

/-

N O R WN

Skal - skal ikke: Personlige
overvejelser

- Planlegning af virksomheden
- Registrering af virksomheden
+ Bogforingspligt

- Momsregnskab

- Beskatning

ForsiKkring
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- lokal erhvervsservice

7 Personlige overvejeleser

> Din personlige gkonomiske situation
» Kan det bygges op stille og roligt?
> St dig en deadline

» Hvad er det veerste der kan ske?




Tjek siden for relevante links.

Opgave Tjek

Overvejelser: Skal — skal ikke? Laes afsnittet "Personlige overvejelser" og test dig selv.
Test din idé: Er din idé gkonomisk beeredygtig? Laes afsnittet "Holder idéen" og test din idé.

Vigtigt laesestof: Ga pa startvaekst.virk.dk. Her finder du vejledninger og svar pa de fleste spgrgsmal, herunder
lovkrav ved opstart.

Forretningsmodel og/eller forretningsplan: Hvis du skal bruge andres penge eller have en partner |
virksomheden, far du brug for en forretningsplan. Men under alle omstaendigheder bar du have styr pa din
forretningsmodel — altsa hvordan du vil tiene penge. Laes afsnittene "Forretningsmodel” og "Forretningsplan”.
Skitser evt. en forretningsplan og den/de relevante forretningsmodel(ler). Ret til, efterhanden som du bliver klogere
pa din virksomhed.

Patent: Er det en helt ny idé eller et nyt produkt, kan du overveje at sgge patent. Laes mere pa Patent- og
Varemeerkestyrelsens website.

Budget: Lass afsnittet "@konomi" og lav 2-3 budgetter: 1. Budget for din privatekonomi. 2. Budget for opstarten
(etableringsbudget). 3. Budget med alle dine faste/forudsigelige udgifter i viksomheden (driftsbudget), sa du ved,
hvor meget du skal tjene for at deskke dine udgifter. Hvis du har brug for lan eller kassekredit, sa lav dine budgetter
inden medet med banken. Start pa budgetterne nu og ret til, hver gang du bliver klogere.

Ejerskab: Laes afsnittet "Ejerskab” og beslut, om du vil eje virksomheden alene — eller sammen med andre. | sa
fald: Find evt. partner og leer hinanden at kende. Afstem forventninger. Brug evt. en virksomhedsradgiver eller
erhvervscoach. Lav evt. en personlighedstest, sa du kender dine styrker og svagheder og ved, hvilke kompetencer
du skal sgge hos en forretningspartner. Lav skriftlige aftaler/kontrakter med hinanden.

Selskabsform: Laes afsnittet "Virksomhedsformer" og laes mere pa startvaekst.virk.dk. Fa radgivning fra
iveerkseetterradgiver, vaeksthus, advokat eller revisor, hvis du er i tvivl. Hvis du veelger at starte op i selskabsform:
Kontakt advokat eller revisor for at fa selskabet oprettet. Et enkeltmandsselskab kan du selv oprette.

Bestyrelse/Advisory Board: Laes afsnittet "Bestyrelse eller Advisory Board" og overvej, om du vil oprette en
bestyrelse (krav i aktieselskaber) eller et Advisory Board (kan bruges af alle virksomheder, men kan ikke erstatte en
bestyrelse).

Navn til din virksomhed: Laes afsnittet "Hvad skal barnet hedde?" Beslut dig for et navn il din virksomhed.
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- lokal erhve

2- Planleg din virksomhed

7- Kan det
PBusINESS-PLav I
e T O - Kan det
7 / es?
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Vejen fra idé til produkt /proof of
concept
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The lean startup

The LEAN Startup (Eric Ries) - Feedback Loop

Minimum Viable Product Ekperimentér
Minimal, men levedygtig, Afprov forskellige variationer, f.eks. farver
version eller model af idé 1 ) "G Test prisniveau og -modeller, f.eks. rabat
Transformer
Start med én kunde din idé til 2) SPORG Du skal
produkt/ydelse Lyt til svar og se vare der og
Simulér med flere (MVP) hvardan kunderne se det selv!
brugere reagerer
Lav split-test
Giv nogle brugere én version
Hvilke aktiviteter og andre en anden version
skaber vaerdi?
Hvad er spild af tid *3) LAR
sller ressonrcer? Find problem/behov.
Fasthold din idé eller

gentaq iteration**

*The Five WHY's (hvorfor x 5) **|teration (gentagelse, pivot):

Find frem til kundens grundlzggende problem/behov! Eks.: Zoom ind og ud - se detaljer og helhed
Kom for sent! Hv: Vaekkeur gdet i sta! Hv: Batteri fladt! Fokuser pa forskellige segmenters behov
Hv: Havde ikke skiftet! Hv: Havde ingen nye! Hv: Havde glemt at kobe! Observer forstevalg og praeferencer

MULIGE LOSNINGER: Anden type vaekkeur, abonnement pd batterier, ..? Forstdr og bruger kunden konceptet rigtigt




The Business Model Canvas

Who will How do Whatdo Howdo Who do

help you? youdoit? youdo?  you you help?
KEY PARTNERS ®® ReEYACTIVITIES *® VALUE & lnteraCt? ®® CUSTOMER
PROPOSITION SEGMENT
CUSTOMER

RELATIONSHIPS

What . Howdo
. START .
do you . Seme + ] YOUIEACH
need? . . them?
e o Vg o e DISTRIBUTION oo
KEY RESOURCES CHANNELS
What will it cost? How much will you
make?

COST STRUCTURE
REVENUE STREAM



https://www.youtube.com/watch?v=QoAOzMTLP5s
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Din forretningsplan

) BUDGETTER

—  MARKEDSFORING

R

@
p—

/]

MISSION

PERSONLIGE

RESSOURCER
PRODUKT/
YDELSE



Forretningsplanen STAfQThV’EKST@AamUS

7- Idé/mission: Hvilken forskel vil du gpre?

2. Produktet/ydelser: Sammensaetning, pris,
funktioner, lovgivning, patenter

- Markedet: Hvilke kundesegmenter?
- Konkurrencen: Hvem er du oppe mod?

- Salg o9 markedsfpring: Hvordan ndr du ud ¢til
kunden?

- Organisation: Hvem skal lgse hvilke opgaver?

OO R W

N O

Finansiering: Hvad skal du leve af? Hvorndr kan
du forvente overskud?

Find skabelon pd http://www-startaarhus-dk



http://www.startvaekst-aarhus.dk/nyttige-links/

3- Registrer virksomheden STABIWEKST?AarhUS

7- Pd www-virk-dk
Omsceetning > 50-000 Kr

Udbetale lpn
Importere/eksportere uden for EU

2- CPR vs CVR

3 Nemkonto og digital postkasse
https:// hjaelp-virk-dk/hjaelp/digital-post-0

4+ OBS: Dagpenge/kontanthjelp/S5U



http://www.virk.dk/
https://hjaelp.virk.dk/hjaelp/digital-post-0

Folg vejledning pd skat-dk STARTVAEKST® Aarhus

- lokal erhvervsservice

Start virksomhed

@ Laes op

Der er mange ting at holde styr pa, nar du starter virksomhed. Her kan du finde svar
- - - Start virksomhed
pa, hvad du skal gere, nar du starter eller ndrer din virksomhed.

* Se fx videoen med en tjekliste til, hvad du skal huske, nar du starter virksomhed.

® Se 7 trin til at komme godt fra start, og her erfaringer fra iveerksaettere.

® Brug vores guide til at fa svar pa, hvordan du skal gere ift. registrering og skat -
det afhanger af om din virksomhed i skattemaessig forstand er honorarmodtager,
lenmodtager, erhvervsmaessig eller ikke-erhvervsmaessig virksomhed.

TJEk“Ste De+ l"-\al du hUSke, Har du spergsmal til opstart af
o > - virksomhed?
nar du starte. virksomhed
Ring til os pa
7222 28 27

Ventetid i ejeblikket:
0:00 bl P Under 1 minut




Virksomhedsform STAFEV’EKST?A”“US

e Hvilken risiko har du?
« Hvilken kapital du har til radighed?

e Er du indstillet pd, at nogle
oplysninger om din virksomhed bliver
offentligt tilgeengelige?

e Hvad dit valg betyder for din
skattebetaling o9 evt din ceqgtefeelles
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STARTWEKST‘?Aarhus
Personligt ejet virksomhed -

Personlig mindre virksomhed (PMV)

PMV er en personlig mindre virksomhed, som ikke er
momspligtig og ikke har en arlig omsaetning, der overstiger
50.000 kr om aret. Der kan ikke vaere nogen ansatte og
registreringen skal fornys hvert 3. ar.

Enkeltmandsvirksomhed

Personligt ejet virksomhed — dette er den mest enkle form for
virksomhed. Der er ingen kapitalkrav, og ejer haefter personligt
med alt hvad han ejer.

Interessentskab 1/S

Ligesom en personligt ejet virksomhed — blot med flere ejere.
Der er ingen kapitalkrav, og ejere haefter personligt og solidarisk
hver isaer.



©
Kapitalselskaber STARTVAEKST Aathus

Anpartsselskab ApS

Kan stiftes af en eller flere personer og skal anmeldes til Erhvervs- og
Selskabsstyrelsen. Der er et kapitalkrav pa kr. 50.000, og der haeftes
med den indskudte kapital.

Ivaerksaetterselskab IVS

Et “mini”-ApS. Kan stiftes af en eller flere personer for minimum 1 kr.
IVS’et skal opspare mindst 25 % af selskabets arlige overskud indtil
det har en kapital pa i alt kr. 50.000.

Aktieselskab (A/S)

Der er et kapitalkrav pa min. kr. 500.000

Holdingselskab

Et holdingselskab er et selskab, som saedvanligvis ikke selv
producerer noget, men som ejer aktier eller anparter i et eller flere
andre selskaber kaldet driftsselskaber.
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STARTVAEKST® Aarhus

Ska, d u haVe 'bi”adelge? e

I Fodevarer www-fust-dk

2 LoKaler: Kommunens tekniske afdeling
3 Alkoholbevilling: Fds hos Politiet

4 Autorisationer (elektriker,kloak)

5 Miliggodkendelse

6 P akkerejser https://www-rejseqarantifonden-dk
7 Qvrig lovgivning?



http://www.fvst.dk/
https://www.rejsegarantifonden.dk/

STARTVIEKST‘@Aarhus

- lokal erhve

4. Bogfpring o9 regnskab

7- Pligt til at bogfpre iht
bogfaringsloven (alle virksomheder)

2- Rontante beveegelser=>Kasserapport
3+ Opbevares i 5 ar

4- Skal opbevares i Danmark

5. Ma gerne opbevares digitalt
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- lokal erhvervsservice

Virksomhedens skonomiske system

1) Transaktioner ﬁ
(Et bilag for hver transaktion) %

2) Daglige registreringer
af transaktioner
{Bilag samles i fx. ringbind)

3) Bogfering af de
registrede transaktioner
(Bilag bogferes regelmaessigt i EDB-program) /-_.1 _______ 1__‘\
4) Treekke rapporter ud af Moms- ‘ Arsregnskab | ‘ Debitor/ Budget-
bogferingen/EDB program betaling Kladde kreditorlister opfelgning
, / O
5) ruge rapporter ti -

ekonomisk styring /



STARTVIEKST@Aarhus

- lokal erhve

Regnskabssystemer

- Billys Billing

- E-conomic

- Summa Summarum
- Dinero

Hvad er dit behov?
Hvad bruger din revisor?

www-reqgnskabsskolen-dk




Moms-regnskab

Du saslger:

4 timers konsulentydelse a 500 kr
+ 25 % moms

At betale

Du keber:

En lommeregner
+ Moms
At betale

Afregning af moms:
Salgsmoms

Kebsmoms

At betale 9l Told og Skat

2.000 kr
200 kr.
2.200 kr.

200 kr,
50 kr.
280 kr.

S00 kr
20 kr.
A50 kr.

S IKATY

o
STARTVEKST® Aarhus




5. Moms eller lonsumsafqgift?

Lonsumsafygift: Moms:

e Omsaetning over e« Omsceetning over S0-000 Ar
§0-000 kr e 25%

o« Iscer o Kvartalsvis afregning for
sundhedssektoren, nystartede virksomheder
undervisning o4 e Skal fremgd af faktura
kursusvirksomhed, .

e [ngen moms pa porto, fragt,
kultur og kunst, . :
forsikring o9 aviser
persontransport

samt forsikrings- 09
finansiel virksomhed



. STARTVIEKST‘@Aarhus
6 Beskatning s

Omscaetning
- Fradragsberettigede udgifter

= Beskatningsqrundlag

» Personlige virksomheder = Ret

forskudsregistrering, B-skat 10xdrligt, personlig
beskatning ca 35-40%

> Kapitalselskaber = virksomhedsskat 22% /
udbytte 27 % op til dkk 57-700, derefter 42%
(2017)



Fradrag - eksempler STAFTh"’EKSTgAam“S

Fradrag = "udgifter, der er med til at erhverve,
sikre o9 vedligeholde indkomsten”

>

YV V V V

YV VY

husleje/varme/el (9eelder ikke hjemme)

markedsfpring

rejser, kurser og messer (effektiv tid)

telefon (beskattes af 2700 Kr)

korsel (skattefri godtgprelse af 3,63 kr <20000 km)
lav korselsbog eller brug app (mileage book)

administrationsomkostninger (revisor etc)

afskrivning af stgrre ansKkaffelser (> 12:900 Kkr)



Arets resultatopggrelse

O
STARTVAEKST® Aarhus

- lokal erhvervsservice

Eksempel fra en BUTIK KONSULENT
Omseaetning/salg 700.000 250.000
-Vareforbrug/variable omkostninger - 300.000 0
= Daekningsbidrag/ bruttofortjeneste 400.000 250.000
- Faste omkostninger -190.000 -45.000
- Renter fra bank/kassekredit -9.000 - 1.000
- Afskrivninger 0 0
= Overskud = din lgn 201.000 204.000

 Personlig skat betales pa grundlag af ”Overskud”
 Du far udvidet selvangivelse

» Skat af overskud bgr betales Iobende over hele aret

- Budgetter og regnskab er altid uden moms



/+ Forsikringer STARTVEKST®Aathus
- lovpligtige

- lokal erhvervsservice

Arbejdsskadeforsikring

Alle, der beskaeftiger medhjeelp savel i erhverv som i privat husholdning
har pligt til at tegne en arbejdsskadeforsikring, der sa der betales
erstatning i tilfaelde af en arbejdsskade.

Tegnes i et almindeligt forsikringsselskab

Lovpligtige ansvarsforsikring

Har du indregistrerede kgretgjer, skal du ifglge Faerdselsloven tegne en
lovpligtig ansvarsforsikring.

Tegnes i et almindeligt forsikringsselskab

Erhvervssygdomssikring

I 1999 besluttede folketinget at oprette Arbejdsmarkedets
Erhvervssygdomssikring - kaldet AES. Er obligatorisk for alle private og
offentlige arbejdsgivere i Danmark.

Se mere: www.aes.dk



ForsiKkringer
- gode for ejeren

Sygeforsikring

Den dzekker indehaverens fraveer fra arbejde fra 3. dagen ved
almindelig sygdom som influenza og forkglelse. Ved forhgjet preemie
kan man modtage dagpenge fra 1. dagen. Ordningen administreres af
din lokale kommune.

Hent blanket pa: www.statens-adm.dk

Erhvervssygdomssikring

Som selvstaendig kan man blive sikret mod en erhvervssygdom.
Daekningen giver dig mulighed for at fa erstatning, hvis du far en
erhvervssygdom. Laes mere om Arbejdsmarkedets
Erhvervssygdomssikring: www.aes.dk

Ulykkesforsikring
Din private ulykesforsikring daekker ikke under arbejde i egen
virksomhed. Den skal eendres til heltid, da den er erhvervsafhaengig.
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STARTVIEKST‘@Aarhus

- lokal erhve

Opsummering 7/ trin

/-

N O R WN

Skal - skal ikke: Personlige
overvejelser

- Planlegning af virksomheden
- Registrering af virksomheden
+ Bogforingspligt

- Momsregnskab

- Beskatning

ForsiKkring
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- lokal erhvervsservice

Veerktgjer o9 information til dig

Veerktgjer o9 skabeloner til opstart og drift pd
https://startvaekst-virk-dk/

Informationsmaoder hos SKAT www-:skat-dk

FO-Aarhus o9 Arhus Kgbmandsskole:
Iveerkscetterkursus og bogfgringskursus

Accellerator-forlgb for ledige forsikrede
Venture Cup: ldea and Startup Competition

www-amino-dk Portal for iverkscettere

Iveerkscettermiliger o9 netveerk i Aarhus:
Aarsome, Culture Workspace, Hive, Venture
Village, Godsbanen, Lynfabrikken, Freelancer-dk,
konsulentnetverket m-fl-


https://startvaekst.virk.dk/
http://www.skat.dk/
http://www.amino.dk/

JAN DAMSGAARD

Den digitale
‘omstilling

* Yradikgle udfnrdrhlger

skaluveﬂeve

erhvervslivet




Mgad Henriette Fredslund Jacobsen
&
Lasse Juhl

Sketchdesign

* En samlet lgsning til dit website



STARTWEKST‘@Aarhus

- lokal erhve

En lille gvelse ...

Hvilken virksomhed skal DU starte?
Hvilket problem lgser du og for hvem?




-RA SPIDERMAN
TIL SQUARESPACE
D

<> SKETCHDESIGN



“RIHED

... til at tjene ingenting

... til at arbejde i weekenden
. til at blive ringet op af umulige kunder
... til at lave overspringshandlinger

... til savnlgse netter

© SKETCHDESIGN.DK * +45 6016 1940  INFO@SKETCHDESIGN.DK * SKETCHDESIGN.DK CO S KETCH D E S I G N




. til at arbejde med din passion
... til at veere din egen chef
. til at veelge dine egne kunder
. til at veelge dine egne kollegaer

. til at definere din egen succes
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+ Uddannet grafisk designer i 2002
Bureau, Inhouse, printdesigner

+ Teamleder og treet af tekstilbranchen

+ Selvsteendig siden 2014

+ Startede med supplerende dagpenge
Keerlighed ved farste klik (Squarespace)
Fra veerktgj til veerdier

+ Choose your people

Sec, : .
JV\} 'i 2oy
.ﬁ}‘i‘.l

y 3

© SKETCHDESIGN.DK * +45 6016 1940  INFO@SKETCHDESIGN.DK * SKETCHDESIGN.DK CO S KETCH D E S I G N



+ Ikke “first mover”

+ God til at forme mig om kunden

+ Ikke alle har brug for at veere Apple

+ Kemi med kunder og samarbejdspartnere
+ Gourmet frem for buffet (til Google)

+ Netveerksbureau

+ SQuarespace

Gar mig undveerlig
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Jeg udfolder mennesker og afspejler det i et design, sa deres

malgruppe fagler sig hjemme.
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DET EMOTIONELLE LANDKORT
FRIHED

STIMULI

EKSTROVERT

TROR PA SIG SELV UDVIKLING

SELVSIKKER FORNYELSE
PASSION VAKST
| |
UBUNDET EVENTYRLYSTEN
FRI HELTEMOD
UAFHANGIG REBEL

_ &
EGO » GRUPPE
\

ANERKENDELSE PRASTERE
PRESTIGE SUCCES
KONTROL KARRIERE

| | STATUS RATIONEL
RESPEKTERET EFFEKTIVITET

MAGT PERFEKTION

KONTROL

DOMINANS

€
INTROVERT
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DET EMOTIONELLE LANDKORT

FRIED @

EKSTROVERT

INTROVERT

© SKETCHDESIGN.DK * +45 6016 1940  INFO@SKETCHDESIGN.DK * SKETCHDESIGN.DK CO S KET(H D E S I G N




4 i Livsstilshejskolen Gudum er blandt
“Da jeg stod med % (  andetfor dig, der permanent vil

studenterhuen i handen, rdre vstil
treengte jeg til at starte pa
en frisk. Derfor tog jeg pa
Livstilshojskolen Gudum
‘or at begynde et nyt
‘apitel i mit liv. Her
1 levede jeg; at alle s&
emad og pnskede at
Ipfte i flok.”

Lise, 25 b
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° L& kke rt d eS ign . <7D SKETCHDESIGN

+ SEO optimeret N

ﬂﬂﬂﬂﬂﬂﬂﬂﬂ STA STARKT MED ET

) = SQUARESPACE WEBSITE
+ Super brugervenligt —

+ Nul softwareopdatering

a o VI DESIGNER PROFESSIONELLE WEBSITES
®

+ 100% beskyttelse mod virus

~~~~~

+ Indbygget trafikoversigt

<7 SKETCHDESIGN =

- Og meget mere...
- Abonnement: KR. 80/ md. eller 118 /md. |- . —

- 20 % rabat som circle-member (tre sider)

- Video
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Writing is easy. It's like riding a bike.
Except the bike is on fire.

And you're on fire,
and everything is on
fire, and you're in Hell.

“som@cards
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TAK

Henriette Fredslund Jacobsen

+45 6016 1940 * info@sketchdesign.dk + sketchdesign.dk

Lasse Juhl Nielsen

+45 2367 3686 * lasse@wort.dk = wort.dk
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